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给硬科技创新加道保险给硬科技创新加道保险
▶ 本报记者 孙庆阳

广告广告

2026年1月4日，平安产险

与 上 海 电 气 融 资 租 赁 有 限 公

司、上海电气保险经纪公司在

上海模速空间签订合作协议，

联 合 推 出 全 国 首 单 具 身 智 能

机器人“保险+租赁”方案，涵

盖第三者责任、产品质量责任

及信息泄露责任等综合保障，

为 人 工 智 能（AI）与 实 体 经 济

深 度 融 合 提 供 创 新 的 风 险 保

障与金融支持模式。

租赁风险催生保险需求

2025年被业界称为“机器人

量产元年”。机器人马拉松、运

动会、辩论赛相继举行，机器人

打太极、机器狗迎宾等场景照进

现实……

随着具身智能机器人商业化

加速落地，机器人租赁行业凭借低

门槛优势快速崛起。然而，机器

人在使用中往往面临着本体损

坏、第三方伤害、数据泄露等

多重风险；高昂的维修成本、

不可忽视的技术风险，成为当

前具身智能机器人商业化的困

境。例如，松延动力 N2 机器人

因结构震动导致螺丝断裂、头

部脱落；天工机器人因算法失

控摔倒在地。这些事故集中反映

出当前机器人在机械可靠性、热管

理及动态控制等方面的短板。

在此背景下，全国首张具身智

能机器人“保险+租赁”保单的落

地，不仅标志着风险共担、价值共

创，更意味着一种重构金融与产业

关系的新模式正在形成。“此举是

该模式在机器人领域的首次应用，

回应了科技在商业化过程中长期

存在的‘不敢用、用不起’难题。”平

安产险上海分公司团体财意健险

部经理付丹丹表示。

据统计，单台具身智能机器

人维修费高达50万元，人保财险

在湖北省承保的本体险单台保

额即达此数。“保险的本质是构

建应用的安全垫。”付丹丹说，通

过将第三者责任、产品质量责

任、信息泄露责任等风险“打包”

设计保障方案，该模式能够降低

用户尝试门槛。上海电气融资

租赁的批量采购能力与风控体

系，使保险公司得以精准评估风

险，推出针对性产品。这种风险

共担、信用增信、批量推广的机

制，既解决了用户“用得起、放心

用”的顾虑，也帮助企业“卖得

快、敢于卖”。

科技创新亟需防风险保障

事实上，从智能机器人到

生物医药，从无人驾驶到低空

经济，很多硬科技创新领域都

亟需风险防护保障。业内人士

表示，保险保障的介入，是消费

级高科技产品走向成熟市场的

重要一环。

2025年，在AI浪潮推动下，智

能穿戴设备领域迎来里程碑式突

破。国内消费级外骨骼机器人领

军企业傲鲨智能，推出其首款量产

型 消 费 级 外 骨 骼 机 器 人

VIATRIX。与此同时，大家财产

保险有限责任公司宣布为该创

新 产 品 提 供 专 属 责 任 保 险 保

障，成功签下国内消费级外骨

骼机器人领域的首张责任险保

单，针对性防范因产品缺陷导

致的人身伤害风险。

“这种价值高、有使用风险、市

场接受需要过程的资产特性，在手

术机器人、工业无人机、新能源设

备等领域普遍存在。”付丹丹表示。

生物医药研发等科技领域的

风险具有高度个性化、难以量化

等特点，如何转化“非标风险”为

可评估、可管理的标准模型，针

对这一问题，北京工商大学经济

学院副院长宁威认为，关键在于

建立风险理解与共担机制，通过

数据积累构建预测模型，实现风

险定价的精准化。大数据、AI等
手段能将不可见风险转化为可

量化指标，降低整体赔付率。

宁威表示，可复制模式的三

大要素已逐渐清晰，即高价值资

产吸引保险机构投入资源、明确

使用风险降低建模难度、市场验

证周期保障模型可持续性。这

一框架已在具身智能机器人、生

物医药、量子计算等硬科技创新

领域验证，为科技商业化提供从

“非标风险”到“标准模型”的转

化路径。

从风险赔付到价值共创

“2025年之前，科技保险主要

聚焦研发环节的风险保障，但具身

智能机器人等硬科技领域更需要

全生命周期的风险管理。”付丹

丹认为，新模式实现了三大转

变，即角色上从赔付者转为风险

共担者，业务模式上从被动承保

转为主动风控，技术支撑上依赖

物联网、大数据实现精准定价。

除资金支持外，上海电气融

资租赁有限公司构建专业风控

模型，与保险公司共同设计保障

方案。这种服务商角色的转变，

使机器人租赁平台能满足日租、

月租等不同需求。

在技术创新层面，中国太保

针对无人机清洗等具体场景，为

相关企业量身打造全链条风险

保障方案，覆盖研发测试、作业过

程及产品使用全周期，提供机身

险、第三者责任险等组合保障；阳

光财险聚焦“低空经济+消防”等场

景，对接头部企业开展风险需求调

研，形成差异化定价能力。

“上海模速空间是科创要

素、金融资源与高端制造产业

集聚的载体，能够缩短创新—资

本—产业之间的反馈回路。”付

丹丹说，在同一个物理空间，研

发团队能快速找到应用场景和

资金支持，制造企业能直接对接

前沿需求，金融机构能近距离理

解并服务创新。

当万亿元级低空经济、百万

台级人形机器人市场打开，科技

保险等手段对科技的深度渗透

将形成新市场，而“风险共担、价

值共创”的新模式，可为中国的

科技创新保驾护航。


