
2019年，姚金明从广播电台辞职那刻起，

他的人生轨迹起了变化。2年来，他从一个电

台主持人变成了为孩子们讲故事的“狮子老

爸”。都说创业艰难，但姚金明乐此不疲，他

不仅要把“狮子老爸讲故事”打造成一个亲子

IP，未来还要做成品牌，让更多的孩子听到他

讲的儿童故事。

从“西湖之声”到“狮子老爸”

姚金明曾在杭州广播电台做主持人，主持

过“西湖之声”栏目，在当地小有名气。在多年

的广播电台工作中，他萌生了一个想法：能不

能把一些优质的音频内容长久地保存下来？

然而，广播电台毕竟是一个即时播出的平台，

要长久保存大量的音频内容并不现实。

或许还有一点对每天固定生活节奏的厌

倦，姚金明决定辞职，2019年，他去寻找新的发

展机会。

初为人父的姚金明，对孩子的教育问题十

分关心，给孩子讲故事总是乐此不疲。讲什么

样的故事？什么样的故事对孩子成长有利？

能不能让其他的小朋友也能听到他讲的故

事？带着这些问题，姚金明找到了一个创业

机会。

2020年，老家济南的姚金明，得知济南市

要举办第三届创新创业大赛。于是，他带着

自己的创业“金点子”参赛，一路杀进了决

赛。在姚金明看来，济南有着很好的文创土

壤，高新区的营商环境也很好，是个可以创业

的好地方。

在济南市和高新区的帮助下，姚金明创办

的山东寻声教育科技有限公司落户齐鲁软件

园，并推出了“狮子老爸讲故事”这一亲子 IP。

他把自己讲的故事录制成音频，通过微信公众

号以及喜马拉雅平台，让更多孩子听到了他讲

的故事。

做有思想内核的儿童故事 IP

与其他的儿童故事 IP相比，“狮子老爸讲

故事”之所以能够快速获得家长及孩子们的喜

爱，在姚金明看来，这得益于“狮子老爸讲故

事”的思想文化内核。

以“狮子老爸讲故事”中的“西游”系列故

事为例，这一系列故事不是简单地复述故事，

还有西游取经路上的风土人情介绍，甚至作为

故事背景的大唐文化、大唐服饰等都有讲解，

就连“孙悟空用的为什么是金箍棒，而不是猪

八戒的钉耙”这样的问题也会提出来，让孩子

们思考。

“跟普通的儿童故事相比，我们讲究故事

的思想和文化，让孩子们不仅听到了一个故

事，而且要学到知识。”姚金明介绍，要讲好一

个故事并不容易，团队在选题及内容剖析时都

会邀请相关专家参与，反复打磨。当前，“狮子

老爸讲故事”推出了“四大名著”“上下五千年”

等20多部音频故事，主要涉及的是国学方面

的传统文化。

为什么是做音频而不是视频？在姚金明

看来，视频卡通容易沉溺，不仅会影响孩子视

力，而且视频图像在某种程度上反而会限制孩

子的想象力。当然，为了解决原著故事中语言

晦涩难懂的问题，“狮子老爸”也对音频故事进

行了拓展和延伸，推出纸质图书这种传统的呈

现形式，将精彩纷呈的故事跃然纸上。

今年8月，“狮子老爸讲故事”新作品——

《狮子老爸趣味西游记》彩图注音无删减版出

版发售。作为一本跨越年龄、性别、年代的全

民故事书，《西游记》里有很多丰富的天文、地

理、人文等知识，让孩子们不仅能读懂、看懂

《西游记》的故事，也能理解其中蕴藏的人生

哲理。

成为“百万家庭的故事大王”

在教育领域实施“双减”政策的当下，姚金

明看到新发展机遇。“双减”政策之下，孩子们

有了更多的课余时间，如何利用好课余时间进

行学科外知识的拓展、不断提升综合能力，也

成为姚金明思考的问题。

“‘狮子老爸讲故事’专注于青少年儿童语

言关键期教育，以‘故事+教育’为发展核心，将

儿童故事关联亲子关系、口才培养、学科外综

合能力培养。”在姚金明看来，“狮子老爸讲故

事”提供了一条新的路径，即以“名著+原创故

事”为中小学学生提供学科外知识拓展解决方

案，用故事温暖孩子的童年。

经过一段时间运行，当前在互联网儿童教

育领域，“狮子老爸讲故事”积累了良好的用户

口碑，全网用户数达到200万，收听量破14亿，

进入国内儿童故事教育领域第一梯队，成为

“百万家庭的故事大王”。

在姚金明的发展目标里，他想要打造出一

个品牌，一个适合“全家收听、寓教于乐”的儿

童故事品牌，未来通过商业运作，这些好的故

事内容可以免费对家长和孩子们开放。

为实现这一远景目标，姚金明要走的路还

很长，但他坚信未来并不遥远。他计划下一步

研发儿童故事的点读笔，还将与喜马拉雅和京

东图书等开展合作，推出“读书计划”，精读100
本好书。“我们计划第一本精读书就读《资治通

鉴》。”姚金明说。
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千里牵手 情系橡胶
——访茂名宜和化工科技有限公司创业团队

创业政策

▶ 本报记者 戈清平

▶ 修从涛

戴着一副黑色细框眼镜，细长的眼睛、眼神坚

定，坐在对面的这个邻家男孩一样的 90 后小伙

子叫做施文博。

香港大学毕业后，他放弃了深造和进入香

港金融机构的机会，选择和志同道合的伙伴

创立公司，深研 VR 采集软件和设备研发，并

被贝壳如视品牌收购，成为贝壳如视智能中

心研发负责人，开创性地将激光技术引入 VR
采集领域。

施文博说，创业让他充满激情，专注 VR 技

术让他快乐。

创业让我找到方向

施文博是大家眼中“别人家的孩子”，从小

品学兼优的他，初高中起自学科学类课程，并主

动参加各类物理竞赛、编程竞赛，成绩优异。学

习能力超强的他，课外的知识都是通过上网和看

书习得，优秀的他顺利考入了香港大学经济学

系。大学的最后一年他作为交换生到哈佛大学学

习，那一年给他的创业之路奠定了思想基础。

“当时哈佛大学有很多创业论坛和训练营，

虽然自己是学生，但我很有兴趣，经常去听创业

相关的内容，耳濡目染受到了很多启发。记得

当时哈佛大学校长曾说过，进入社会之前，应该

想的不是怎么赚钱或者怎么找个好的工作，而

应该想想你对这个社会的作用是什么。”带着这

样的思考，施文博大学毕业后，没有读研或者找

个条件优越的单位工作，而是在自己喜欢的 VR
领域创立了一家小公司。

说起为何选择 VR 赛道创业，施文博说，当

时他的一个技术合伙人是牛津大学的在读生，

这位合伙人的导师正做一个三维视觉的项目，

2014 年的时候，国外一家公司愿意花 1 亿英镑买

他老师的公司，只是希望这位老师一星期有一

天去公司上班做 VR 相关项目。“通过这件事我

知道了 VR 的广阔前景。2016 年是中国的 VR
元年，在这之前还没有多少公司做这个领域。

通过这件事我感受到了商机。2015 年我决定在

VR 技术领域创业。”

回想创业的时光，施文博深感不易。那时

候资金有限、没有场地，他就找了一个车库组装

样机。创业成本高、难度大，起早贪黑，由此施

文博的母亲不建议他继续创业，让他还是找个工

作。可他有自己的坚持，并让自己设计的三维视

觉产品有了客户。

在贝壳二次创业

随着项目渐有起色，在投资人的牵线下，链家

注意到了施文博，并成为其在国内最大的设备采

购客户。

随着双方合作的深入，链家向施文博投来了

橄榄枝。作为90后年轻一代的技术人才，施文博所

带领的团队有想法、有激情，链家看重的正是文博这

群年轻人的创业精神和能力。2017年9月，施文博带

领团队加入了贝壳，次年进入贝壳如视团队。

“我的公司十几个人，除去组装人员，核心技

术团队 3 个人，他们和我一起进入了贝壳如视团

队。自己创业时当财务、当人力、又要操心业务，

说实话对我这样钻研技术的人，有些分心和吃力。

而且当时听说，苹果这样的大公司也会把深度摄像

头嵌入自己的产品，会有更强的竞争。内忧外患下，

加入贝壳如视团队对我来说是更好的选择。”

进入贝壳如视团队，对施文博来说是二次创

业。这支先导技术部队，推动贝壳在业内建立了

“硬件+技术+内容”的整套VR空间构建能力，让

其成为国内首个自主研发硬件、规模化采集空间

数据的公司。

2018年3月，施文博负责组装首批VR采集设

备，试点成功后，他又接到了紧急组装1000台采集

设备要求。那时，办公室临时变成了生产线，每天

都要自行完成 40-50台设备组装与调试。之后经

过多次迭代升级，才实现了系统研发和量产。据

贝壳如视数据统计，截至今年6月30日，贝壳如视

已累计完成超过1386万VR房源的重建。

技术让梦想并不遥远

施文博技术团队的拳头产品，是一款基于激

光采集技术的精密扫描设备“伽罗华”，其可基于

激光实现360度自动全景扫描、采集场景的深度数

据，并对画面进行自动拼接处理，生成 VR 物料。

设备搭载的深度激光检测模组，既让采集半径扩

大到 25米，大幅减少了采集点位，提升采集效率，

也让深度采集精度达到20mm的绝对误差，测量面

积误差可控制到0.4%以内。100平方米的空间，仅

需要20分钟即可采集完成。而这一技术目前已经

不仅仅用于看房领域。

施文博是贝壳数千位研发人员的代表，他们

正在逐步构建一个奇妙的场景——在 VR、AI 等

技术支持下，用户不仅能在线上高效浏览房屋

真实且精准的信息，还能利用“贝壳未来家”进

行“一站式”家装规划、利用“智慧工地”远程监督

装修进展，让用户进入一个数字化、智能化的新居

住时代。

1991年出生的施文博还不到 30岁，已经是贝

壳如视技术团队的引领者之一，他说，创业让他找

到了自己的人生方向，不管是自己创业还是加入

贝壳继续深研VR领域，技术都是他的最爱。而通

过他所掌握的技术能力服务社会甚至改变社会，

让他特别有使命感和责任感。

“当我回到南通海门老家，看到家乡人都在用

我们团队设计的看房软件时，那种体验还是很愉

快的。”施文博很谦虚，他享受作为年轻人推动社

会发展时的那种成就感。他更坚信，只要努力，随

着5G的普及，一定会让三维视觉领域有更美好的

前景。

未来，如视三维空间重建技术，在宏观上可以

上升到城市和小区的VR三维重建，除了能够进一

步大幅提升房产交易的信息消费体验、加速决策

流程之外，还能进一步解决城市规划、城市数字

化、消防管理等智慧城市的深度需求；微观上可以

解决装修家居、新零售、智能家居等场景化、个性

化的空间配置需求。

随着技术持续迭代发展，尤其是 5G 时代到

来，整个行业的高带宽、低时延可以帮助进一

步升级 VR 产品，实现 4K甚至 8K的无损画质超

清体验。

我们相信，有施文博和他的团队这样的技术

人才，这些梦想并不遥远。
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济宁高新区：

对首次通过国家高新技术企业认定或从济宁高新区外整体新迁入的有效期内的

国家高新技术企业，给予 20万元奖励；对再次通过认定的国家高新技术企业，给予 10
万元奖励。对积极申报国家高新技术企业，申报材料通过形式审查，并推荐至山东省

科学技术厅的，给予申报单位申报工作的财务负责人和技术负责人各1万元一次性奖

励。鼓励企业加大研发投入。经税前加计扣除认定的企业研发投入，按照市级补助标

准的1:1进行配套补助。对首次纳统且研发经费不低于100万元的企业，按照市级奖励

标准的1:1配套给予5万元一次性奖励。

佳木斯高新区：

鼓励和激励佳木斯高新区企业改扩建。现有主导产业企业项目投产后，第一年新

增地方财政贡献额度200万元以上的，连续奖励3年。对年主营业务税收500万元以上

且同比增长10％以上企业的高级管理人员，分别参照上缴个人所得税一定比例给予奖

励。鼓励引进主导产业项目建设，按照固定资产投资和财政贡献额度给予奖励。对引

进食品、新材料、装备制造等高新区主导发展产业（化工除外）且新增建设用地的项目，

根据固定资产投资予以对应标准奖励。

南昌高新区：

支持创业投资企业发展，合伙创投企业的合伙人按照对初创科技型企业投资额的

70%抵扣法人合伙人从合伙创投企业分得的所得；当年不足抵扣的，可以在以后纳税年

度结转抵扣。鼓励天使投资人投资初创科技型企业，将对符合政策条件企业的应纳税

所得额进行减免。鼓励高层次人才来高新区发展，对符合政策的人才免征个人所得

税。大力支持高新区软件企业、航空产业、动漫行业发展，鼓励技术先进型服务企业发

展，对符合条件的企业最高可减按15%的税率征收企业所得税。

（信息来源：济宁、佳木斯、南昌高新区官网）

农业生产不能像老一辈那样在农田里“面朝

黄土背朝天”的干了。如何用高科技智能化手段

改变传统耕作方式，益阳市益炫电子科技有限公

司创始人龙林把目光瞄上了农业自动化设备。

“我是农村出身，非常看好中国农业的未来，

因为中国人口多、土地面积广，但是目前来说我国

的农业自动化程度不高，未来的发展空间非常广

阔。”龙林说。

聚焦农业 迈入创业之路

湖南与广东相邻。自改革开放以来，南下广

东成为大多数湖南人“淘金”的最好选择。

2002年大学毕业以后，龙林也走上了去往广

东深圳的“淘金”之路。因为大学专业学的是电子

通信工程，他进的第一家公司是广东步步高电子

工业有限公司。在那里，他学到了大公司的生产

管理经验。

2003年，龙林进入数字录像机行业，这为他后

面的创业奠定了基础。“在这个行业里，我逐渐认

识到我们跟欧美国家在现代科学技术方面的差

距，特别对比了以色列，我们在农业方面差距较

大。我认为我国的农业自动化设备还有很大的可

塑性。”龙林说。

2015年伊始，龙林在家乡湖南益阳开始研发

农业自动化设备，并在益阳赫山区承包了10亩地

作为实验基地，让想法先行。

虽然创业的想法很大胆，但作为‘70’后，龙林

之前没有创业经验，他有些“保守”。“我希望先经

过调查研究来了解这个市场，通过发现问题再解

决问题的办法试一试。”龙林说。

2019年，益炫电子科技有限公司在益阳高新

区中南科技创新产业园成立。至此，龙林关于农

业自动化未来发展的畅想迈出了第一步。

掌握技术 推动企业发展

一项调查显示，初创企业创业的最大资本之

一是掌握了某一领域的核心技术。益炫电子也不

例外。“作为一家专业研发智慧农业系统的公司，

我们的核心竞争力就是拥有一批高技能人才，研

发了拥有自主知识产权的产品。”龙林信心满满。

龙林介绍，他们团队成员由知名院校的高学

历人才组成，团队成员曾经主导为步步高、任天

堂、富士康、NYKO、ZAGG、MOPHIE、三星等国

际知名企业开发电子产品。

正是这些高技能人才的加入，益炫电子科技

研发了两款“拳头”产品——作物智能全自动控制

系统和智能全自动水肥一体机。

值得一提的是，用户在使用智能全自动水肥

一体化时，只需输入作物种类，电脑按照作物的

生长周期和习性，每天按时、按质、按量自动浇

水施肥，整个过程无需操作任何电器开关或水

阀。这解决了农民在大棚里种植的劳苦，该产

品通过电脑远程管控，一定程度上减少了人力，

也更有效率。

目前，益炫电子的明星产品已经申请专利，并一

直在不停地改进和创新，让产品更稳定、更智能。

龙林在带来好的产品设备的同时，也为当地

的村民增加了很多机会。“益炫电子科技不仅可以

提供相关农业设备，还负责搭建大棚，进行农作物

种植的前期培训学习，提供专业的参考意见，帮助

村民创业。”龙林介绍，目前公司与湘潭、岳阳、常

德等地的大棚养殖户都保持着合作。

背靠“大树” 畅想美好未来

随着产品的不断推广，益炫电子科技针对农

业领域的解决方案得到了不少地方政府的青睐。

2021年，益炫电子科技与益阳市资阳区黄家

湖管委会签订协议，在长春镇紫薇村建立了 350
亩智慧农业基地，目前基地整体进度已完成

50%。“地方政府能够支持我们，与我们的产品属于

自主研发，拥有集成度、稳定性和兼容性方面等特点

不无关系，特别是我们每建一个基地都要经过多年

测试验证，这是赢得客户信任的关键。”龙林说。

谈及企业快速发展的原因，龙林不忘益阳高

新区中南科技创新产业园这棵“大树”。

“当初我们选择落户中南科技创新产业园就

是看中这里的创新氛围和技术服务能力。”龙林

说，因为公司的核心产品是电子产品，需要一

个具有高科技氛围的办公场所，而这里拥有多

家电子商务、互联网、信息软件等产业，是一个

新兴科技园区。同时，园区不定期开展路演活

动、专业座谈、培训等项目，让益炫电子科技的

品牌得到了提升，加强了园区企业之间互相交

流，信息互通也为公司带来了便利。

谈及目前企业发展的困难，龙林坦诚，受新

冠疫情和国际大环境影响，投资者对未来市场

持观望态度，这给公司招商引资带来困难。同

时，整个市场对农业项目的投资相对较少。

虽然有困难，但龙林却信心满满。“随着国

家对农业现代化的日益重视，各地政府出台众

多政策，我相信我们会越来越好，中国的农业现代

化未来可期。”

据龙林介绍，今年他们在西安工业园设立了

展厅，计划将农业自动化设备投入到北方。“北方

地大物博，农业市场未来可期，我们希望与更多看

好智慧农业发展的有志之士一同前进，打开市场，

让产品走出湖南，走向全国。”龙林说。

施文博：专注VR技术让我快乐 姚金明：主持人变身
讲故事的“狮子老爸”

龙林：做新时代的“新农人”


