
“在朋友眼中，我是一位‘偏执狂’，

决定了的想法和事情，别人很难改变。

创业也是一样，哪怕历经千辛万苦，决

定走上这条路，我从未想过要放弃。”湖

北聚为科技股份有限公司创始人吴宏

伟在接受记者采访时说。

一路艰辛但从未止步

“80 后”小伙儿吴宏伟出生于湖北

省随州市，从小就对科技感兴趣。“我接

触计算机是从最早的Dos系统开始的，

算是最早一批的‘网虫’。”吴宏伟说，他

在大学学的专业也是计算机，毕业后在

通信行业从事过基站设备的安装维护

调试工作。基于对科技的热爱，还有对

家乡的情怀，2015年5月，吴宏伟和另外

一个朋友返乡后合伙成立了湖北聚为科

技股份有限公司，开始了创业之路，从事

软件和物联网系统开发业务。

“从公司名字上看，很容易联想到

一个场景，‘一群人聚在一起，做一番作

为’。”吴宏伟说，希望能将对科技的兴

趣转化为事业，通过自己的创意，开发

出优秀的产品，为客户和社会带来价

值，“起初，我们更多是专注于技术创

新，对市场和客户的把握不够，导致设

计出来的产品脱离了客户的真实需求，

缺乏竞争力”。

创业遇到的困难总比预想的要

多。“在创业初期，我与合伙人两个人很

长一段时间都是在做基础技术积累和

研发，这段时间是没有收入的，生活上

遇到了很大的困难，但我们还是坚信自

己的目标，彼此信任，一直坚持着走了

下来。这是最难忘的一段经历。”吴宏

伟说，他们接到的第一个客户，是为对

方做一个公司网站，虽然只有1400元的

收入，却增添了继续创业的信心。

创业需要坚韧不拔

谈到创业的困难，“首先，会遇到

‘人才短缺’的困惑。小城市很难留住

人才，我们发动身边朋友帮忙介绍，也

与周边相关院校开展合作，培养公司所

需的后备人才，可目前，人才还是无法

满足公司发展的需要。”吴宏伟说，资金

压力大也是小微企业的“通病”，“科技

型企业由于研发成本高，成本回收周期

长，对资金的需求量更大，好在创业孵

化器对办公场地给予了减免租金支持，

缓解了一些压力”。

2018 年 8月，聚为科技迎来了发展

机遇，与上海一家通信公司合作，定制

开发的呼叫中心系统得到了客户的认

可。“他们有意投资，想让我们将公司重

心迁移到上海去发展。上海的市场及

资金上的支持的确对我们具有很大的

吸引力，可这与我们创业的初衷却是违

背的，再三考虑之下，我们还是愿意留

在随州继续深耕下去。”吴宏伟说，他始

终怀着对家乡的情怀在做实事，家乡就

是他们的“根据地”。

谈到创业的感受，吴宏伟说：“创业

是‘九死一生’，并不是每个人都适合，

必须有坚韧不拔的决心。还要有长远

的规划，不要盲目跟风，心态不要浮躁，

要一步一个脚印地走下去。”

现在公司仍旧面临着人才、资金、

市场等多重考验，但创业的艰苦从未打

消吴宏伟的信心。“创业虽然很难，也是

伴着收获的。最大的收获就是公司的

产品得到了客户的肯定，在创业过程

中，收获了一帮志同道合的朋友和同

事，自己的社会观和价值观也得到了很

大的提升。”吴宏伟说。

2019 年 11 月 7 日，第八届中国创

新创业大赛先进制造行业总决赛在

河南洛阳落下帷幕，广东康云多维视

觉智能科技有限公司凭借“人工智能

三维数字化自动建模技术”项目夺

得成长企业组第一名。“这是我第二

次来到洛阳，2018 年公司作为初创

企业参加了第七届中国创新创业大

赛先进制造行业总决赛积累了丰富

的经验，今年参加了成长企业组比

赛，并拿到第一名，非常开心。”广

东康云多维视觉智能科技有限公司

创始人、CEO 李家康难掩心中的激

动。

世界级研发团队支撑
已累计获得国际专利126个

康云多维视觉科技公司主要致力

于人工智能三维数字化自动建模技

术的应用与实践，企业运用 AI+3D 深

度学习神经网络构建的 3D 超高精度

模型，大幅降低了三维模型的建模时

间，解决了传统 3D 模型的制作成本

高昂、3D 内容体积大、不方便传播等

痛点。

领先技术的背后是一支世界级科

学家队伍的支撑，团队的核心研发成

员大都来自于英国剑桥、牛津，美国

麻省理工、伯克利，中国清华、北大等

大学的研究院，具有深厚的学术研究

背景，同时亦有较强的工程实践能

力。目前团队已拥有数百项领先的

图像技术和千亿规模图像大数据计

算处理能力。公司掌握 3D 视觉和扫

描的核心算法，以及空气成像技术，

同时通过自主研发软硬件，拥有 126
项美国专利商标局和中国国家知识

产权局的授权发明专利，累计获得 30

多项全球大奖。

据李家康介绍，康云多维视觉科

技公司以视觉智能、三维引擎为核心

技术，研发高门槛微米级别的三维智

能建模扫描设备及多屏互动展示。

其技术着眼于新近兴起的三维数字

化建模环节，通过图像处理、计算机

视觉算法，提供基于软件、智能硬件、

云计算的互联网三维数字化建模展

示平台，大幅降低三维模型建模时

间，制作超高精度的裸眼三维模型，

赋予人类视觉从 2D 走向人工智能 3D
的全面升级，进入视觉智能 3.0时代。

多维视觉AI导购系统
改变用户对世界的“看”法

“多维视觉 AI 导购系统是康云多

维视觉科技公司系列黑科技技术的

集成体现，其实现建立在 3D 内容扫

描、3D 数据建模、多平台展示、大数据

分析、内容与用户交互全系列的技术

与设备支持上。”李家康介绍，通过对

智能 3D 扫描技术、实时建模渲染、图

片高压缩率与无损还原、大数据后台

管理、多平台分辨率智能自适应、秒

开体验等技术集成，康云科技成功研

发出了“多维视觉 AI 导购系统”，让场

景真实还原，用户与世界零距离，改

变了用户对世界的“看”法。

据了解，多维视觉 AI 导购系统通

过链接打开浏览，用户可以体验 3D
场景展示、AI 智能语音导购、3D 商品

展示、交互模式、模型特效、促销活动

等。在 3D 场景展示中，用户可以自

由切换场景、展厅，自动导览，感受 3D
实景沉浸式的空间漫游体验。该实

景空间采用 1:1 大小，100%真实还原，

可 720 度全景浏览，在场景中自由行

走。

“AI 智能语音导购系统配备 3D
产品展示、3D 导购员，可实现自动解

说、多国语言解说、3D 机械人解说、AI
智能语音解答等，并且支持定制化虚

拟导购员，根据不同场景不同产品特

性不同客户需求，可以区别化进行智

能语音导购。”李家康介绍说。

3D 商品展示板块支持产品颜色

定制，同一产品在虚拟展厅中可让用

户随时替换产品颜色甚至材质，只要

在实景展示前将同款产品不同类型

样式建模存于数据库中即可。用户

可以通过实景 3D 或者 AR 产品 360 度

无死角观看产品。

多维视觉与智能导购无缝契合
行业应用更广泛

康云多维视觉科技公司超高精度

的三维数字化重建技术、软件+硬件+
云服务无缝结合，实现真正全自动

化、智能化的三维数字化、跨平台虚

拟展示。“康云多维视觉科技公司曾

在一次汽车专题展示会上推出了‘康

云汽车多维视觉智能服务平台’，全

力推进中国汽车产业多维视觉内容

的转型升级，并利用康云科技的核心

技术，为消费者及汽车厂商打造一个

全新多维智能互动消费场景，让汽车

消费体验不再局限于平面 2D，真正做

到在线身临其境看车选车，线下完成

销售的汽车消费闭环。”李家康说，随

着康云汽车多维视觉智能服务平台的

发布，汽车行业展示交互技术将逐步进

入语音主动交互、细节精致返真、体验流

畅、智能互动创新的多维视觉智能展示

交互时代。

目前，康云多维视觉科技公司与

新红旗的合作渐入佳境，公司相关技

术已在新红旗广州 4S 店落地应用，实

现人工智能 3D 科技与汽车销售完美

融合。据了解，该应用仍然是基于智

能 3D 扫描技术，将线下实体的展厅、

汽车等进行扫描，导入服务器建模渲

染。智能系统针对汽车的特性，加入

360 度全景汽车内饰查看，汽车轮毂、

内饰、车身颜色等自由切换，VR 展示

与VR 试驾体验。

通过多维视觉技术在汽车行业的

成功运用透视，康云多维视觉科技公

司以国际领先的“视觉智能、三维引

擎技术”为核心优势，基于“软件+硬

件+云服务”的全系列服务，相当于为

所有行业领域创建一个 2D 内容至 3D
内容更迭的超强工具，搭载一个人工

智能 3D 数字化平台。快速获取 3D 内

容数据、处理 3D 数据、快速便捷进行

结果分发与展示、国际国内专利保驾

护航等优势明确预示着康云科技广

袤的行业应用空间。

创业英雄

创业者说
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▶ 晁毓山

▶ 本报记者 刘琴

6 月上旬，北京已进入炎炎夏日。

按照之前的约定，记者见到了64岁的无

锡贝塔医药科技有限公司董事长李

刚。“公司主攻方向是为医药、农药等行

业和医疗检测行业提供‘高、精、缺’的

C14、C13 等同位素标记产品和标记服

务。现在公司订单源源不断，但所需的

C14源材料却供应不足，此次来京主要

是为了解决这事。”李刚说。

52岁开启创业路

生于 1956 年的李刚，是我国 1977
年恢复高考后的首届大学生和研究生、

首批参与国家 863 课题项目的科技工

作者和国家科技进步奖二等奖获得

者。1997 年 7 月，李刚从美国东北大

学有机化学博士学位毕业后，便在美

国一家医药公司从事新药开发工作。

1999 年，李刚和另一位留美学者

苏壮博士牵头发起成立了留美华人

企业家联合会。“那时候大家聚在一

起畅聊国内外创业形势、创业政策，

分享创业经验，我们都是激情澎湃，

总是聊到很晚了还舍不得走。”李刚

说，就是从那时起，他也萌发了回国

创业的想法。

在 美 国 工 作 期 间 ，李 刚 了 解 到

C14 等同位素可广泛应用于核能、医

疗、公共安全、工业、农业及基础科研

等各个领域，而 C14 标记技术当时在

中国却是空白领域。“苏壮博士的梦

想是在中国做出真正的一类新药，并

提出在中国发展 C14 标记技术国产

化的想法，我是非常认同的，从此开

始跟踪 C14 标记技术。”李刚说。

2005 年，李刚回国后在安徽三联

集团担任副总裁，但创业梦想一直萦

绕在他心头。 2008 年 11 月，已年满

52 岁的李刚，在获得无锡海外留学人

才归国创业计划支持后，在江阴高新

区创立了无锡贝塔医药科技有限公

司。

“当时决定发展 C14 放射性同位

素示踪技术，希望改变 C14 标记需要

送到国外去做的局面，为我国医药行

业的发展作出自己应有的贡献。此

外，能做国家和社会都需要的事，这

也是我们那一代留学归国人员的历

史责任。”李刚说。

与周永茂的“不解之缘”

“创业之初，公司资金少，人手

缺，条件简陋，发展缓慢。最重要的

是 C14 源材料供应短缺，成为一直困

扰和阻碍公司发展的一大难题。”李

刚说。

2009 年 11 月，公司获得科技部科

技型中小企业技术创新基金的支持，

着手准备开发 C14 标记关键中间体

化合物。李刚雄心勃勃，准备大干一

场。没想到 2010 年初，一盆冷水浇过

来：此前一直供应全世界 C14 源材料

的加拿大核反应堆退役，不再生产

C14 源材料。这引起了全球医药行

业的恐慌，李刚也面临两个选择：要

么公司关门，要么改变创业方向。就

在李刚一筹莫展、难以抉择的时候，

一个偶然的机会，他遇到了一批“贵

人”，尤其是与中国工程院院士、核反

应堆工程专家周永茂结下了不解之

缘。

2010 年上半年，李刚为申请的科

技部创新基金 C14 项目办理辐射安

全许可证时，遇到了一位从事核技术

研究的专业人员朱迪，他非常支持李

刚的事业，积极帮助从根本上解决

C14 源材料问题。朱迪帮忙找了他

的导师——成都理工大学核技术与

自动化工程学院院长葛良全，此后进

行了一长串的电话寻找后，最终找到

了周永茂。

“10 年前，为寻找和发展 C14 源

材料解决方案，我与周永茂院士第一

次 会 面 和 谈 话 的 情 形，至今记忆尤

深。多年来，周院士始终站在国家需

要、产业需要、人民需要的角度，热心为

我们牵线搭桥、引荐合作资源，帮助我

们发展。”李刚说。

“创业路上，每一位老一辈核技术

专家和有关领导的热情支持、悉心指点

和鼓励，使我深受感动，也更加坚定了

在 C14 领域深耕细作、专注发展的信

心。”李刚说。

创业是条奋斗不止的路

“人活一辈子，奋斗一辈子。”是李

刚经常挂在嘴边的话。一直以来，他已

习惯每天早起，工作忙碌到夜里十一二

点，甚至节假日也是加班无休的状态。

“创业是条奋斗不止的路，我曾经为了

申报科技部中小企业创新基金，连续三

天三夜没有睡觉，写出了申报书。”李刚

说，专注是可以创造奇迹的，创业处于

艰难的时候，最重要的是要坚持恒心和

毅力。

2011年，公司在申办甲级辐射安全

许可证时被搁置，李刚选择边等待边做

冷实验以培养队伍积累技术，终于在

2017 年办好乙级资质；2013 年，日本

福岛核电站发生污水泄露事故，有些

老股东要求撤资，公司面临困境，李

刚最终寻求到上海开物兴晖基金投

资 加 盟 ；2015 年 ，公 司 发 展 势 头 良

好，再次遇到资金短缺，最终在江阴

高新区和江阴农村商业银行的支持

帮助下，获得了贷款；2018 年，公司

着手建设 C14 实验室，资金短缺，李

刚更是卖掉了自家房子，只为按时给

员工发放工资，稳定人心。

一次次的困难，一次次的化险为

夷，李刚始终用坚毅与乐观面对。李刚

说：“今年公司业务连续翻倍发展，但受

疫情影响，C14 源材料又出现供应不

足，我们正在想办法解决。如果这个问

题得到解决，相信我们可以为国家和社

会作出更大的贡献。”

十年磨一剑。如今，李刚带领他的

团队实现了C14全产业链的国产化，一

举结束了半个世纪以来我国新药 C14
标记需送国外做的受制于人的局面。

“创业维艰，但我从未觉得苦。能够脚

踏实地、实事求是去做国家和社会迫

切需要的事情，是我创业过程中最大

的成就感。”李刚说。

阿里巴巴集团主要创始人马云：

作为一个创业者，首先要给自己一个梦想，人没

有梦想，没有一点浪漫主义精神，是不会成功的。创

业，做企业，其实很简单，一个强烈的欲望就是我想

做什么事情，我想改变什么事情，你想清楚之后，你

永远坚持这一点。创业要找最合适的人，不一定要

找最成功的人。所有的创业者都应该多花点时间去学习别人是怎么失败的，

因为成功的原因有千千万万，失败的原因就一两个点。

腾讯董事会主席兼CEO马化腾：

我不太相信弯道超车，更欣赏仰望星空与脚

踏实地。年轻人创业首先是价值观，内心不渴望

的东西，你永远不可能靠近，成功的基础是强烈

的激情和愿望。互联网给予人无穷的想象力，对

年轻人来说永远都存在好的机会，对于现在创业

的年轻人，不妨先想得小一点、细一点，专注高效解决一个痛点问题。

百度创始人、董事长兼CEO李彦宏：

对于互联网创业的年轻人我想送给他们三个

词：准备失败，勇于创新，专注如一。具体讲，要认识

到 99%的创业会以失败告终的残酷现实，创业时要

选择尚未被发现或者不被重视的领域，以在资源上

取得相对的优势，一旦选定方向，要专注去把它做到

极致。

小米 CEO 雷军：

其实创业就是干别人没有干过的事情，或者干

别人没有干成的事情。这样的事情，本身的难度非

常高。所以一般的创业者，包括一个非常优秀的

创业者，往往都是那种离经叛道，很夸张的人，他

们不是一般的人。我对创业者主要有三个建议：第一是顺势而为，第二是洞

察用户需求，第三是打造一个强大的团队。

大咖话创业

改变用户对世界的“看”法
访广东康云多维视觉智能科技有限公司创始人李家康

人活一辈子 奋斗一辈子
▶ 本报记者 刘琴

创业是“九死一生”
而我是一位“偏执狂”


